RUKA-KUUSAMON MATKA MAINEESEEN

Erkki Leikoski

Ajatus Rukan hyodyntamisesta talvimatkailussa
oli herannyt jo 1930-luvulla. Suunnitteilla oli mur-
tomaahiihtoreitti Sallatunturi - Ruka - Kuusamon
kirkonkyla, mutta valitettavasti toinen maailman-
sota sotki nama suunnitelmat. Samalla vuosikym-
menella Suomeen tuotiin uusi harrastus “mutkama-
enlasku”. Kanadasta lahtoisin oleva tunturihiihto
saapui kuopiolaisen Erkki Penttilan matkassa lylyn-
lykkijoiden maahan ja heratti innostusta vain pie-
nissa porukoissa. Sodan jalkeisessa Suomessa oli
puutetta kaikesta, mutta luontoa riitti kaikille ha-
lukkaille ja Kuusamossakin harrastettiin retkeilya
ympari vuoden.

Isojako aloitettiin Kuusamossa 1950-luvulla. Ta-
man yhteydessa kukaan ei vaatinut Rukaa itselleen,
joten suurin osa jai valtion omistukseen. Isojaon
myota Kuusamoon saapui joukko maanmittausinsi-
nooreja, joiden joukossa oli diplomi-insinoori Kalevi
Routala. Urheilumiehia tassa porukassa oli monta-
kin, olipa joku jo lasketellut ennenkin. Routala oli
juuri se mies, joka teki aloitteen ensimmaisen rin-
teen raivaamiseksi ja haki suullisen luvan metsan-
hoitajilta. Kaverinsa Osmo Saastamoisen kanssa he
sitten suorittivat kuuluisan ensimmaisen puun kar-
simisen tulevasta laskettelurinteesta 20.4.1954.

1960-luvulla

Vuosikymmenen vaihteeseen asti oli eletty vah-
vaa pioneeriaikaa tunnuksena “Rukan ja Kuusamon
puolesta!” Alkuperaisten idealistien ja uskollisten
talkoomiesten ja -naisten avulla oli paasty eteen-
pain, mutta vain tiettyyn pisteeseen asti. Rahkeet
alkoivat olla lopussa yhdella jos toisellakin. Vuosi-
kymmenen vaihde merkitsi tassa suhteessa muu-
tosta. Pelkan pioneeri- ja talkoohengen varassa

ollut kehitys oli ainakin osin jaamassa syrjaan ja
tavoitteet tulivat selvemmiksi.

Matkailijoiden ja laskettelijoiden maara oli nope-
asti kasvanut. Majoitustilaa tarvittiin, mutta Kuu-
samon Era-Veikkojen ja Kuusamon Matkailu Oy:n
varat eivat missaan nimessa riittaneet hotellin ra-
kentamiseen. Kuusamon miehilla oli intoa, ideoita
ja nakemystakin, mutta omaa padomaa ja suhteita
pankkimaailmaan vain niukasti. Lasketteluharras-
tuksen laajentuessa ja Rukan maineen levitessa
yvha kauemmas alettiin tunturilla tuntea majoitus-
ja oleskelutilojen puutteellisuus. Hotelli Rukahovi
valmistui sittemmin ennen joulua vuonna 1963.

Ahon aika alkaa

Kuusamossa oli jo 60-luvun alusta viihtynyt eras
pariskunta, joka tulevina vuosina vaikutti ratkai-
sevasti Kuusamon ja Rukan alueen kehittymiseen.
Tama pariskunta oli helsinkilainen ladkari Juhani
Aho ja hanen vaimonsa Eila.

Kuusamon kalavesien lisaksi he viihtyivat myos
Rukan maisemissa, ja niinpa he ostivat yhdessa
Eilan isan Keijo Vahermon kanssa 1967 tukikoh-
dakseen Rukahovista nimikkohuoneen numero 15.
Seuraavan vuoden kevaalla tuli tieto Kitkan rannal-
la myytavana olevasta Ronnynrannan tilasta. Jussi
oli Ameriikoissa erikoistumassa ilmailulaaketietee-
seen ja kirjoitti appiukolleen, etta osta pois, mina
maksan myohemmin puolet. Nain oli luotu perusta
vuosikymmenten rakkaussuhteelle Koillismaahan.

Vuoden 1972 aikana Juhani Ahosta tuli paaomis-
taja seka Rukatunturi Oy:ssa etta Rukakeskus Oy:
ssa. Aho kumppaneineen oivalsi varsin nopeasti,
etta kehittyakseen hiihtokeskuksena tulee Rukal-
le saada olennaisesti lisaa majoituskapasiteettia.
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Vapaa kirjailija 2008-
Helsingin Nouseva Voima Oy 1981-2008

Vuonna 1974 siirryttiin Rukalla monessakin mieles-
sa uuteen aikaan Rukahovin laajennuksen kautta.
Samaan aikaan ryhdyttiin grynderiksi ja pantiin
alulle Kiinteistdo Oy Kelokaltiokylan 52 lomamajan
rakennustyot. Kyseessa oli Suomessa ensimmainen
1ahinna yrityksille suunnattu lomamajahanke.

Mutta lisaa - paljon lisaa - oli tulossa

Syyskuussa 1974 Rukalla oli alkamassa suuren
tyylin tiedotustilaisuus. Aamun Helsingin Sanomat
tiesi jo mita tuleman piti. Lehti oli vetaissyt julki-
suuteen sen mista iltapaivalla tiedotettaisiin. “Sa-
dan miljoonan lomakeskus Rukalle” julisti Hesarin
ykkossivu viidelle palstalle levitettyna. Jutun alussa
paastiin heti asiaan: Suomen oloissa jattilaismaista
loma- ja vapaa-ajanviettokeskusta suunniteltiin Kuu-
samoon Rukatunturin rinteille. Viidentoista vuoden
aikavalille laadittu suunnitelma kasitti 1600 vuode-
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paikan majoitustilat ja runsaasti tiloja erilaisille va-
paa-ajan harrastuksille seka nipun peruspalveluja.

Rukatunturin matkailuhankkeen nosti erilleen
muista vastaavan tapaisista suunnitelmista se, etta
siina oli matkailuyrittaja, Rukatunturi Oy, teettanyt
vapaaehtoisesti ja omalla kustannuksellaan laajan
kaavoitussuunnitelman. Seuraavan paivan Koillis-
sanomat kertoi suunnitelmista hieman tarkemmin
sen perusteella, mita Aho ja arkkitehti Salmenkivi
tiedotustilaisuudessa toivat julki. Lehden paakir-
joituksessa kiiteltiin suunnitelmia ja ennakoitiin
Rukatunturin urheilu- ja virkistyskeskuksen olevan
uuden voimakkaan nousukauden edessa. Samal-
la Koillissanomat kuitenkin arvioi, etta julkistetut
suunnitelmat voivat olla ylimitoitettuja eivatka il-
meisesti kaikki tule koskaan toteutumaan.

Naiden suunnitelmien julkistamisen jalkeen Juhani
Aho sai Kuusamossa ainakin monien kunnallismiesten
puheissa uuden nimen: Paroni von Minchhausen.

Pian Kuusamossa jo epailtiin Rukan kehityksen
pysahtyvan. Mutta vuodet kuluivat, ja Aho lisasi
vain panoksia Rukalla, ja matkailijavirrat kasvoivat
jatkuvasti. Kehitysta seurasi paikkakunnalla vahi-
tellen kateuden siemenen kasvu. Vaikka pitdjan
matkailumarkat olivat jatkuvassa kasvussa, niin
useiden mielesta Aho rikastui liikaa ja vei rahansa
eteldan. Tosiasia kuitenkin oli, ettd Aho investoi Ru-
kalle hullun rohkeasti - vuosittain paljon enemman
kuin laskettelubusineksen tuotto olisi edes edel-
lyttanyt. Rukan kehitys kulki “ahovetoisesti”’ voi-
makkaasti eteenpain, minka seurauksena oli myos
Kuusamon kunnan lisattava panostustaan kaavoi-
tukseen, kunnallistekniikkaan ja tiejarjestelyihin.

Kuusamon ja Rukan alueen kehittymiselle to-
della merkittavaksi vapaa-ajan viettokeskukseksi
on kulkuyhteyksilla luonnollisesti ollut suuri mer-
kitys. Kuusamoon lennettiin Oulusta jo vuonna
1972 kokeiluluonteisesti Finnairin 52-paikkaisella
Convairilla. Kentan toimitusjohtaja, hammaslaaka-
ri Jorma Kantola, oli ylpea pikkukentastaan, mutta
kapasiteetti ja fasiliteetit olivat riittamattomat tu-
levaisuutta ajatellen. Vei kuitenkin vuosia ennen
kuin kentasta tuli oikea, toimiva kansallinen lento-
kentta. Alku oli suhteellisen vaatimaton, mutta yk-
sityisella rahalla aikaansaatuna sentaan melkoinen
saavutus sen ajan Suomessa. Kentan laajennus ja
isompien koneiden vastaanottokyky olivat seikkoja,
joista vaannettin katta vuosikaudet.

Myohemmin kenttaa on kehitetty monessa vai-
heessa vastaamaan Rukan ja Kuusamon kasvavan
matkailun tarpeita. Tana paivana se tayttaa kan-
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sa yhdistyi sen aikainen ajatus siita,
mita hiihtokeskukseen saapuva perhe
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Lennimme toistaiseksi Oulun ja Kuusamon vilid kerran viikossa, sdd-
suhteista riippuen, tavallisimmin lauantaisin siten, ettd kone lédhtee
OQOulusta aamupé.vdlld ja Kuusamosta iltapidivillda. Paikkatilaukset ja
tarkemman lihtdajan pyydimme varaamaan konttoristamme Oulusta
(puh. 4188 ja 4680) tai Kuusamosta Esson huoltoasemalta. Ensi lauan-
taina 8. 12. on ensimmiinen vuoro. — Lentomaksu 3000:— henkil6lta.
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Kuusamoon paési lentéen talvella 1951/52 Hinta kyllakin oli
3000 markkaa, eli nykyarvoltaan yli 90 euroa

sainvaliset liikenneilmailun vaatimukset ja mah-
dollistaa lennot mista maailmankolkasta tahansa.
Kenttaa on viimeksi uudistettu perati 9,3 miljoonal-
la eurolla loppuvuodesta 2009.

1980-luvulla ei paljon jarruteltu

Tukka oli hyvin ja kello nakyi. Tahan nousukiitoon
nojattiin vahvasti myos Kuusamossa ja Rukalla.
Juhani Aho itse muistelee, etta Rukan laajenta-
minen oli noina vuosina rankkaa aikaa. Rukakeskus
Oy oli jatkuvasti rahoituksellisesti raskas. Esimer-
kiksi vuonna 1984 liikevaihto oli noin kahdeksan
miljoona markkaa ja velkoja oli yli kymmenen ja
puoli miljoonaa. Yhtion investointivauhti ei ollut
lainkaan liikemiesmaista, vaan pikemminkin into-
mielisen harrastelijamaista... Rukan oli kuitenkin
oltava ykkonen - ja siksi siihen panostettiin jopa
vahan yltiopaisesti nain jalkikateen tarkasteltuna.
Rukan ansioksi voitiin ja voidaan vieldakin laskea
ymparoivien maiden merkittava hinnannousu, tal-
visesongin ja nykyisin yha suuremmassa maarin
ymparivuotisten tyopaikkojen lisaantyminen. Tahti
rakentamiselle ja rinteiden seka rinnepalveluiden
kehittamiseen oli edelleen hurjaa. Lahiymparistos-
sa tapahtui myos: vuoden vaihteessa 89/90 avautui
Kuusamon tropiikki. Superkylpyla, joka vain vartti-
tunnin matkan paassa lumisilta rinteilta tarjosi pal-
mupuita, bikineita ja porealtaita.
Mutta vield piti tehda jotain todella suurta en-
nen kuin seuraava vuosikymmen koitti. Se tosi suu-
ri oli RukaKlubi-rakennus, eli upea palvelutalo, jos-

KUUSAMO, Esso, Pajula.

lomaltaan kaipasi. Helmikuussa 1989
avautui uusi aika hiihtokeskuspalve-
luita ajatellen: Talosta 10ytyi mm. ten-
nis- ja squashkentat, golfsimulaattori,
kuntosali, poreallas, saunat, solarium
ja niin edelleen. Tietysti myos kahvila,
josta sai aina aamulla tuoreet sampy-
lat ja kahvileivat nalkaisen matkaajan
mahaa tayttamaan. Myos RukaShop
ja kuusi huoneistoa olivat valmiina
palvelukseen. Enaa ei ollut huolta
mahdollisesta huonosta hiihtokelista
ja sen tuomasta “mokkikuolemasta”.
Investointina RukaKlubi oli ensimmai-
nen, josta paavastuun kantoivat Ahon
perheen nuoret Kari Jussi ja Miia.

Brandia rakentamassa

Rukan yrittajien suurimpia vahvuuksia on aina
ollut aito yhteistyo. Alueen yhteismarkkinointi ja
silla rakennettu brandi ovat paras esimerkki tasta.
KJ Aho oli ensimmaisia, joka tajusi brandin paalle ja
oli jo luonut Ruka!:sta ihan omannakoisen markki-
nointituotteen Valkoisine kirjoineen.

Ymmarrettiin, ettei kaikkien yritysten kannata
markkinoida itsedaan etelan ihmisille, vaan rahat
kannattaa kerata samaan kasaan ja markkinoida
aluetta kokonaisuudessaan yhden tuotemerkin alla.
Oivallettiin, etta asiakkaat eivat ole ensisijaisesti
kiinnostuneita alueen yksittaisista yrityksista, vaan
niiden muodostamasta palvelukokonaisuudesta.

Rukan markkinoinnin keskittyessa taysin talveen
oli Kuusamon kaupunki vastannut kesamarkkinoin-
nista. Toki kaupunki oli osallistunut pienemmalla
potilla myos talven markkinointiin. Paallekkainen
tyo johti vuonna 1999 todella isoon askeleeseen
alueen yhteistyossa: markkinointi paatettiin yh-
distaa ja alkaa markkinoida ymparivuotista Ruka-
Kuusamo matkailu-aluetta. Kaupunki paatti sijoit-
taa markkinointirahansa yhteismarkkinointiin, jolle
nimettiin kaupungin vaatimuksesta johtoryhma, ja
yhteisty0 sai virallisen muodon. Yksi viesti oli kaik-
kialla sama: ilman yhteistyota ja toimivaa organi-
saatiota ette parjaa!

Lopulta paadyttiin yhdistysmuotoon ja histori-
allinen hetki koitti 18.10.2002, jolloin perustettiin
Ruka-Kuusamo Matkailuyhdistys ry. Yhdistykseen
liittyivat heti perustamiskokouksessa Kuusamon
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Kaupunki seka kaikki merkittavimmat matkailuyrit-
tajat. Yhdistyksen ensimmaisen hallituksen puheen-
johtajaksi valittiin Rukakeskuksen Ville Aho, jonka
vastuulle siis lankesi toiminnan kaynnistaminen ja
samalla paavastuu Ruka-Kuusamo -tuotemerkista.
Hallitus edusti silloisen Rukan ja Kuusamon mat-
kailun koko kenttda hyvin laajasti. Tana paivana
Ruka-Kuusamo Matkailuyhdistyksessa on yli 140
jasenyritysta, jotka edustavat yli 90 %:ia alueen
matkailutulosta.

Yhdistyksen tarkein tehtava on alueen yhteis-
markkinoinnin organisointi kotimaassa ja ulkomail-
la. Yhdistyksen tarkoituksena on myods kehittaa
Ruka-Kuusamon matkailualueella toimivien yritys-

Rukalle saatiin Doppelmayr-ankkurihissi 1960
(Kuva: Juhani Kinnunen)
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ten toimintaymparistoa, lisata alueen kansainvalis-
ta ja kansallista vetovoimaisuutta ja tunnettavuutta
seka kasvattaa matkailusta saatavaa tuloa ja tyol-
lisyytta.

Yhdistys on osaltaan toteuttamassa yrittajien laa-
timaa visiota 2010: Ruka-Kuusamo - kansainvali-
nen, maan suosituin ymparivuotinen matkailualue.

Kuusamo ja Ruka kesalla

Kanootti ja kesa - siina pehmeat vastineet talven
kumpareille! Rukan ja Kuusamon kesamatkailua
ei voi mitenkaan ohittaa. Itse asiassa kesamatkai-
lun historia ulottuu talvimatkailua pidemmalle eli
1800-luvulle saakka. Suomen tun-
netuin vaellusreitti Karhunkierros
syntyi 50 vuotta sitten, kun pionee-
ritalkoolaiset “pellistit” paattivat
vetaa Pohjois-Kuusamon komeim-
mat nahtavyydet yhden reitin var-
teen. Reitin merkitsijoiden mukaan
Karhunkierros oli syntymastaan asti
myos tarkea valine Kuusamon kos-
kien suojelussa. Karhunkierrokselle
ei tarvinnut keksia nimea, vaan se
lainattiin. Linja-auto jurnutti Kuu-
samosta Paanajarvelle Sovakylan ja
Kaylan kylan kautta, ja aina jai kuu-
lemma karhu kierroksen sisaan.

Kesamatkailu oli vuosikymmenet
lahinna omatoimimatkailijoiden ja
retkeilijoiden varassa, joten varsi-
nainen liiketoiminta tehtiin lahes
yksinomaan talvella. Kesamatkailun
mahdollisuuksiin alettiin Rukalla
todella uskoa vasta 1990-luvun ku-
luessa. Syita oli monia: ohjelmapal-
veluyritykset keksivat tuotteistaa
erilaisia safareita myos kesaajalle,
Kuusamon Tropiikki -kylpyla lisasi
kesamatkailijoita alueella, golfkent-
ta avautui Rukalla 1992. Alueen
strategioihin kesamatkailu alkoi il-
mestya vasta 1990-luvun lopulla, ja
iso askel otettiin 1999, kun kesan ja
talven markkinointi yhdistettiin.

2010-luvulla Kuusamo tarjoaa ke-
salla esimerkiksi 160 km merkittyja
vaellusreitteja, yli 600 km pyorai-
lyreitteja, melontaa voi harrastaa
350 km:n matkan ja venereittejakin



Ahon Rukaperhe: Takana vasemmal-
ta KJ, Miia ja Ville Isa Juhani johtaa
(Kuva: Jusu Toivonen)

loytyy n. 100 km. On Raft Jazzia, Ruskakaraokea ja
mm. jo 14 kertaa jarjestetty Kuusamo Nature Pho-
to -luontokuvatapahtuma. Puhumattakaan kalave-
sista... Oulangan kansallispuistoa kayttaa jo noin
200.000 vaeltajaa vuodessa, mika todistaa alueen
vetovoimaa myos kesakeleilla!

Ruka/Kuusamon kesasta pyritaankin vahvasti
rakentamaan lahes talven veroinen sesonki. Eteen-
pain on menty kovasti, mutta tuotelapimurtoja kai-
vataan edelleen.

Valta siirtyi

Miia Porkkala (o.s. Aho) siirtyi ensin Rukakes-
kuksen hallintopaallikoksi 1997 ja sitten vuonna
1999 toimitusjohtajaksi. Talloin tapahtui myos var-
sinainen sukupolvenvaihdos yhtididen omistuksen
siirtyessa Juhani Ahon viidelle lapselle.

Iso kaanne Rukalla tapahtui muutenkin vuosi-
tuhannen vaihteessa. Alueella toimi useampia yri-
tyksia, jotka yhtaikaa ryhtyivat aktiivisesti rakenta-
maan tulevaisuutta laajentamalla ja investoimalla
palveluihin. Investointien valmistuttua laatu paa-
tettiin nostaa Rukan tarkeaksi kilpailutekijaksi, ja
laatutyo alueella kaynnistyi Rukan ydinyrittajien
toimesta v. 2000. Samoihin aikoihin siirryttiin lo-
pullisesti perheidyllista raadollisempaan business-
maailmaan.

Rukalla ja Kuusamossa on hienosti sisaistetty
yhteistyon merkitys ja arvo matkailualueen elin-
ehtona. Puhaltamalla samaan hiileen rakennetaan

alueen vetovoimaa ja palvelukokonaisuutta, jarjes-
tetaan tapahtumia ja mietitaan kokonaisuutta. Kuu-
samon kaupungille ja sen paattdjille kunnia siita,
etta yrittajat on vahvasti otettu mukaan matkailu-
alueen toimintaympariston suunnittelutyohon, ja
nain on paasty vaikuttamaan matkailun tulevaisuu-
den kehitykseen.

Palataan menneeseen

Kuusamon kaupungin silloinen elinkeinojohtaja
Timo Louna kaynnisti “Ruka Strategia 2005”-sel-
vityksen elokuussa 1997 ja valmista syntyi vuotta
myohemmin. Strategia ei viela antanut lopullisia
vastauksia Rukan tulevaisuudesta, mutta se antoi
hyvan pohjan jatkotyolle. Selvaksi tuli, etta Levin
mallin mukaisesti kunnan on oltava vahvasti mu-
kana matkailun infrastruktuurin kehittamisessa, ja
etta alueelle on saatava selkea kokonaissuunnitel-
ma. Siemen tulevalle oli kylvetty, vain sopiva tekija
suunnitelmille puuttui.

Yksi Rukan historian merkkihetkista sattui vahin-
gossa Norjan Trysilissa kevaalla 2000. Miia Porkka-
la osallistui Guy Catanin vetamalle Suomen Hiih-
tokeskusyhdistyksen opintomatkalle, jolla esiteltiin
Trysilin tulevaisuudensuunnitelmia. Hurjien ajatus-
ten takana oli kanadalainen Ecosign Mountain Re-
sort Planners ja sen perustaja Paul Mathews. Kotiin
palattuaan Miia kerasi toukokuussa 2000 RukaKlu-
bille Timo Lounan, Jouko Kamaraisen, Jari Karsi-
kon ja Hannu Jokisen palaveriin ja esitti Ecosignia
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Rukan tulevaisuuden tekijaksi. Ajatus kanadalaisen
toimiston kaytosta otettiin hyvin vastaan ja Paul
Mathews tulikin tutustumaan Kuusamoon jo saman
vuoden kesakuussa.

Samoihin aikoihin oli Jari Karsikon hallinnoimaan
Ruka 2005 -kehityshankkeeseen saatu kielteinen
rahoituspaatos TE-keskukselta. Se oli tavallaan
onni onnettomuudessa, silla uuteen tarkennettuun
hakemukseen saatiin liitettya nyt 1,5 miljoonan
markan Ecosign MasterPlan -suunnitelman toteu-
tus. Nyt saatiinkin positiivinen rahoituspaatés EU:
n aluekehitysrahastojen myontamisesta Ruka 2005
-hankkeelle. Hankkeen suurimmat maksajat olivat
Kuusamon kaupunki, alueen suurin metsanomista-
ja Metsahallitus ja Rukakeskus Oy. Sopimus Eco-
signin kanssa solmittiin joulukuussa 2000. Oli pa-
lattu Salmenkiven ja Jussin 70-luvulla aloittamaan
pitkajanteisen kokonaiskehityksen ja -suunnittelun
aikaan!

Aluekehitysviranomaisten (TE-keskus, Pohjois-
Pohjanmaan Liitto ja laaninhallitus) merkitys Ru-
kan kehittamisessa on ollut huomattava. Ko. tahot
saatiin vakuutettua alueen yhteisesta tahtotilasta ja
visiosta kansainvalisen ja ymparivuotisen matkailu-
keskuksen kehittamisesta. Maailmanluokan pelu-
reiden saaminen mukaan Rukan suunnitteluun loi
uskoa myo0s alueen kaikkiin yrittajiin. Tana paivana
Ruka-Kuusamon alueella toimii yli 60 ohjelmapalve-
luyritysta, joten tekemista 10ytyy varmasti jokaisen
makuun! Rukan ja Kuusamon matkailun kehitys pe-
rustuu tulevaisuudessa entista vahvemmin ympari-
vuotiseen ja kansainvaliseen matkailuun; esimer-
kiksi Venaja kuuluu lahimarkkina-alueeseen.

Rukan kavelykyla ja muuta uutta

Rukan Keskusaukio ja sen ymparisto on kasva-
massa tiiviiksi kylaksi, jossa autot on siirretty maan
alle ja ihmisille on varattu esteettomat kylakadut.
Majapaikat rakennetaan monokavelyetaisyydelle
palveluista. Thmislaheinen kavelykyla putiikkei-
neen ja ravintoloineen on myos vetovoimatekija it-
sessaan.

Autottomuuteen liittyy myos ”Ski-in / Ski-out”
-periaate, eli mahdollisimman suuri osa majoituk-
sesta on rinteiden aarella. Ensimmainen askel oli
entisen RukaKlubin kylkeen jouluksi 2004 valmistu-
nut n. 7 miljoonan euron Kauppakeskus Kumpare ja
huoneistohotelli RukaSuites. My0s Suitesissa ovat
Ecosignin opit kaytossa, ja omistaja voikin kayttaa

198  MERKKITAVAT MATKAILUKOHTEET

huoneistoaan 8 viikkoa vuodessa. Muut ajat ovat
Rukan matkaajien vuokrattavissa. Kauppa on kay-
nyt hyvin seka omistajien etta vuokraajien silmin
katsottuna, eli riskit ovat kannattaneet. Tata tuot-
to/omistus-nimella kulkevaa systeemia ollaan edel-
leen laajentamassa, ja mm. Rukakeskus Oy -konser-
niin kuuluvassa Pyhatunturissa hyodynnetaan naita
kokemuksia. Ruka-kyla tulee laajenemaan entises-
taan ja mukaan tulee uusia operaattoreita.

Rukalla jo toimivan Alppilukion lisaksi maesta
kuuluu uutta: Rukan FIS-rinne valmistuu loppuvuo-
teen 2010 mennessa. Tama antaa taas aivan uusia
mahdollisuuksia kansainvalisten huippukisojen
jarjestamiseen Suomessa ja Kuusamossa. Rintees-
sa voidaan jarjestaa esim. miesten maailmancupin
pujottelukilpailuja ja nuorten maailmanmestaruus-
kisoja.

Kisarinteelle tulee pituutta 630 metria ja kor-
keuseroa 181 metria.

Valmistuva Kisarinne vapauttaa Rukan lansipuo-
len ykkos- ja kakkosrinteet tavallisten laskettelijoi-
den kayttoon myos silloin, kun Rukalla lasketaan
kilpaa tai harjoitellaan. Lisaksi FIS-rinne yhdistaa
rinteet ja Rukan stadionin uudella tavalla, mahdol-
listaen stadionalueen aiempaa lagjamittaisemman
kayton.

Perheyritys on edelleen paras yritys

Juhani Ahon 70-luvulla aloittama yritys on edel-
leenkin hyvin toimiva perheyritys. Viisilapsinen
perhe on viettanyt Rukalla kaikki joulut jo vuo-
sikymmenten ajan - ja yli 30 kertaa on Vappu-
kin otettu vastaan pohjoisessa! Yhdessda on siis
viihdytty - ja tehty bisnesta. Juhani siirsi vuonna
1999 itsensa hieman sivummalle - 70 vuoden iassa
- paivittaisesta johtamisesta, mutta on edelleenkin
kymmenen vuotta myohemmin varsin tarkasti tie-
toinen Rukan ja Kuusamon tapahtumista. Lapsista
vain Annakaija ja Antti eivat ole aktiivisesti mukana
Rukan toiminnassa. Sen sijaan Miia, joka on seka
Rukan etta Pyhan toimitusjohtaja, Ville, joka toimii
kehitysjohtajana ja Kari Jussi (KJ), joka on hallituk-
sen puheenjohtaja, ovat olleet mukana lahes koko
tyoelamansa ajan. Taytyy mainita, etta kolmaskin
sukupolvi on jo toiminnasa mukana - Annakaijan
18-vuotias tytar on piirrellyt muutamia layouteja
uusista logoista markkinoinnin avuksi.

Tulevaisuus nayttaa siis turvatulta!
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